
 
 
 
 
 
 
 

 

 

« ETUDE DE MARCHE» 
PUBLIC VISE 

Créateurs d’entreprise (TPE – PME)  

OBJECTIFS  

Accompagner les participants vers la réalisation de leur étude de marché en vue de valider l’existence d’un marché 
viable: 

- connaître les outils linguistiques et méthodologiques ;  
- analyse du secteur d’activité, du marché, de ses acteurs, et de son environnement ;  
- définition de l’offre de produits et de services et détermination des avantages concurrentiels ; 
- fixation des hypothèses de chiffre d’affaires. 

Permettre la mise en place d’un plan marketing  
Permettre la définition et la mise en place une stratégie d’entreprise, commerciale et de communication 
 

CONTENU PEDAGOGIQUE 

 
Réaliser son étude de marché  

- Définir l’environnement du projet (technologique – légal – politique - économique) et les marchés cibles 
possibles pour l’entreprise 

- Favoriser la recherche d’informations clés 
- Définir les différents acteurs du marché (les fournisseurs, les acheteurs, les prescripteurs, les intermédiaires, 

les revendeurs, le client final…) 
- Observer et étudier la concurrence directe et indirecte 
- Définir la zone de chalandise (en km, temps de transport, barrières naturelles et psychologiques) par 

l’utilisation du géomarketing 
- Définir son prix de vente et son prix de revient (prix stratégique, prix public, prix psychologique…) 

 
Construire son plan marketing  

- Définir les moyens de mise en oeuvre : Les 4 P (Produit/Service – Prix – Place/Distribution – 
Promotion/Communication) 

- Déterminer le budget de promotion et les axes des premières promotions 
- Finaliser la rédaction du business plan au niveau de l’étude de marché 

 

OUTILS PEDAGOGIQUES 

Interactivité entre l’intervenant et les participants via les  échanges d’expériences complétés par des apports 
théoriques et pratiques. 
Transmission de divers supports et documents de travail pour faciliter l’observation du marché et la mise en place d’un 
plan d’action personnalisé et adapté. 

  

MODALITES 

Durée :4 demi-journées non consécutives étalées sur 1 mois. 
Nombre de places disponibles :12 
Atelier animé par Mme Géraldine MATHIEU du cabinet Tempérance 127. 
La formation est gratuite, mais l’adhésion à la MIEL est obligatoire (cotisation annuelle de 10 €). 
 
Pour tous renseignements complémentaires, contactez : 
Brigitte COMBE 01.48.09.53.28 

 


